王贤文访谈录：

( 记者：王总，您好！对于创业问题，您对在校大学生创业有什么看法？您觉得学业与创业相冲突吗？
王贤文：创业狭义来讲应是大学生毕业进行创业，广义来讲创造价值就是创业。在创业过程中，不能盲目的投资，而应该为以后的发展而不断的进行自我充电，当你已做好一切准备，自己觉得能创业或需要创业的时候就可以创业了，不必分在校不在校。学业也是为了就业，学业与创业本质上是不冲突的，学业本身可以更好的储备知识与力量，为更好的就业与创业服务。

  ( 记者：您在大学期间的哪些事情为您以后的创业奠定了基础？大学生活对您有什么影响与帮助？
王贤文：大学期间我也利用业余时间去做兼职，但不是做没意义的兼职，对于能锻炼自己能力的兼职，不管报酬如何我都会投入时间去做。当时我在校园做校园代理，通过自己不断的摸索，我逐渐掌握了学生的心理，获得了相当丰厚的经验，这对我以后企业的营销培训有很多积极的影响。我在那时就已经培养出了营销方面的能力。

( 记者：您从开始艰辛创业到现在的创业成功，经历了怎样的过程？
王贤文：毕业后，我在北京文登学校做校长助理，但是在那里我得不到很大发展，于是2006年12月1日，我离开公司单枪匹马去南京开辟市场。在这之前，我已经做出了计划蓝本，这源于我以前在学校打下的基础和在工作中积累的经验。第一步就是招员工，我每次招4-5人，然后进行培训，之后让他们进入市场实践，这批人培养出来我再招4-5个，再培训，实践……就这样实践与理论相结合。到07年元旦，公司已经有15人，到春节时，公司的规模已经有25人左右。在培训的过程中，培训体系主要是企业理念的培训，具体业务知识的培训，营销和财务控制的培训，实践业务知识的培训，而且要建立起激励机制，实行优胜劣汰，成员都从基层做起，按工作成果获得相应的报酬，这样才能带动企业的发展，我还会推荐员工看《亮剑》，让他们去体验“狭路相逢勇者胜”的意义。当公司发展到一定程度，我所要做的事情就不是事必躬亲，亲历亲为，而是去展望公司未来的发展方向与目标，进而开拓出更广阔的市场，更多的发展与创新，就是要在不断的摸索中一直前进，我的公司现在才能发展壮大。

( 记者：您公司是考研培训机构，那么您认为对于大学生就业和考研最想说的一句话是什么？

王贤文：两者不可兼得。我之所以这么说，是因为考研是个系统工程，在工作后，你只可能对某方面专业的知识进行深入地学习，而不能是整个考研都拿到工作中去做。考研必须具备以下几点：1、要有有效的投入考研复习的专项时间。2、要订立切实可行的计划。欲则立，不欲则废。3、要拒绝外界的诱惑，专心投入到考研。所以，边工作边考研我自己认为是不可行的。

( 记者：对于许多还在为该就业还是该考研而迷茫、徘徊的学生，您想给他们什么样的建议？您是怎样权衡的？
王贤文：选择考研的同学，一般都有三个主要的动机：1、高考失利，没有选到理想的专业，急需通过考研来改变现状的，这种人的积极性最高，考研的成功率也最高。2、面对就业压力，想为自己充电的，这一部分人的成功率主要取决于他们的决心与主动性。3、盲目跟风的，大家都在考研，我也考，这部分人的成功率很低。对于以上这三种情况，和就业联系起来，我认为如果他自身不能面对社会的压力与挑战，而想通过考研来改变就业难现状的，这种人不适合考研，走出校门仍然是失业。而对于那些不通过考研就可以在社会上立足的人，他们可以通过考研来充实自己，完善自己，以高起点走出高水平，就业职位也会相对较高。而对于毕业后就就业，用考研的时间在社会上学到经验同时也有所作为的人，以后由于工作的需要，他还是会返回校园为自己充电。这两个是殊途同归的道理，只是考研时期的不同而已。所以，考不考研不是绝对的，而是因人而异，这就要根据自己的能力来做好抉择。

( 记者：面对就业压力，您是如何减压的？

王贤文：能够承受压力与挑战是创办公司必须具备的素质。创业初期，我要面对员工培训、公司的创立等各种压力，几乎每天12点之前都不曾离开过公司。但是只要自己心中一直抱有坚定的信念，相信自己！就足够支撑自己走下去，而且我也会去一些娱乐场所，如KTV，释放压力。在工作中要学会为自己减压。

( 记者：最后，您对我们在校生有什么建议？
王贤文：不论是创业还是就业或是考研，都要从现在起，不断地充实自己，完善自己，确立自己的目标，对自己人生做出规划，使自己逐渐具备可以成功的素质，为以后做好准备。记住：“机会永远留给有准备的人！”

   朱宝灵访谈录：

( 记者：在您刚才的讲话中，您经常提到一句话“机会总是留给有准备的人”，请问您当时是怎样抓住这个机会的，您又为这个机会作了怎样的准备？

朱宝灵：其实我当时也没想那么多，我就觉得这是一个不错的事情，可以干干，当时，没为这个机会准备太多，但抓住了这个机会后，倒是做了一些准备，例如人员，资金，市场等等筹划了一些。

( 记者：在您现在创业成功后，我们很想知道您在大学毕业后，自己的职业规划是什么？

朱宝灵：想过很多，一开始我曾回到南京考过公务员，这是最初的想法，但后来又参加了一个法语培训，便有了出国留学的想法，尽管公务员考试的成绩下来了，我考了第二名，但由于去法国的签证下来了，我还是选择踏上留学这条路，因为我觉得这条路可能更适合我。

( 记者：那您的成功一定离不开您这三年在法国留学时积累下的经验，能否请您跟我们谈谈您留学的经历？

朱宝灵：“那段在法国的经验的确让我受益匪浅，其实，那段时间很辛苦，每天的睡觉时间平均三到四个小时，而且，大部分时间是在地铁上，到站后又到下一个地铁去打工，还要留出时间处理自己的事情，那时我在当地的一家餐馆打工，一直努力做到厨师这个职务，那家餐馆的老板很喜欢我，我想如果让我去经营一家餐馆，我也能做好，因为，我已经积累了足够的经验，这是我收获最大的地方。

( 记者：那您回国后，是怎样选择了电子产品这条路的？

朱宝灵：其实，在大学时我做过销售类的工作，卖过教辅和手机，在有人找我说做电子销售这行的时候，我还是感到陌生，但我相信机会是留给有准备的人，我以前的经历给了我足够的经验，让我必须抓住这个机会，而且我不是一个知难而退的人。

( 记者：从一开始的陌生到现在的驾轻就熟，您是怎样管理员工，才能让公司在短短的两年内，发展成这样的规模？

朱宝灵：我对人讲究一个字“仁”，我就凭借这一个字处理人际关系，并且来对待员工的，我从不教员工去做，而是让他们自己去想自己该做什么，让他们觉得公司就是家，那他们也都会把公司的事当作自己的事来做，而且我告诉他们做事要务实与坚持，并且要有长远的目标，这就是为何我的公司能发展起来。

( 记者：请问您，在您创业的过程中，谁对您的影响最大，是您的家里人吗？

朱宝灵：这个……说实话，我的家庭对我的影响最大，我们家有六个孩子，我排行老五，其实当时生活压力很大，我们家是老大帮老二，依次类推，我记得当时我上小学，老师默写成语“知难而  ”？我当时写了“退”，回家后我哥看见了，就告诉我，知难而进，不许写退，这件事给我的印象极深，所以说我的家庭给我的影响是最大的！

朱宝灵学长的创业旅途充满了艰辛，同时对他来讲也充满了挑战，他以自己的聪明智慧去战胜一切挑战，同时它还具有一颗平常的心去面对许多的突如其来。困难与挫折对弱者来说是万丈深渊，但对强者来说是成功的垫脚石，我想他真是后者的写照——从北京农学院走出的成功创业者的最真实的写照。

